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베트남

수입상품의 다양화・고급화 추세

･  대형유통매장이나 수입과일 전문점을 통해 판매되고 있

는 석류는 주로 인도, 남아프리카, 페루에서 수입되고 있

으며 그밖에 미국, 이집트 등에서도 수입된다. 주요 수입 

시기는 7~12월까지이고, 피크타임은 7~10월이다.

･  과거에는 저렴한 중국산 석류의 비중이 높았으나, 현재

는 수입국이 다변화되고 고급제품의 유입도 확대되고 있

다. 특히 다양한 품종과 고품질의 이집트산 석류가 유

통시장에 빠르게 진입하고 있는 중이다. 안전한 재배환

경과 깨끗한 상품이미지로 소비자들의 관심을 받기 시

작한 이집트산 석류는 맛과 품질을 인정받아 수요가 늘

고 있다.

고가에도 불구하고 늘어나는 석류수입량

･  여성들에게 좋은 성분들이 풍부하다는 것이 알려지면

서 베트남 소비자들 사이에서 석류의 인기가 나날이 높

아지고 있다. 

･  베트남에서 유통되는 석류의 대부분은 수입제품이다. 

2014년 베트남 국경의 라오까이 관문을 통해 중국산 석

류 7,287톤이 수입된 바 있으며, 2015년에는 일 단위 최

고물량인 100톤이 수입됐다. 현재 석류 수입시장 규모는 

계속 커져가는 중이다.

･  베트남 중부와 중서부 고원지역(럼동성 포함) 일부 농가

에서 석류를 재배해 자급자족하는 사례가 있기는 하지

만, 판매와 유통의 용도로 재배하는 경우는 극히 드물

고, 베트남정부 역시 석류재배 육성에 대한 별다른 계획

을 세우고 있지 않아 수입석류시장의 전망은 매우 밝은 

것으로 보인다.

베트남 내 수입산 석류가격

국가 가격 (VND(동)/kg) 무게 (g/개) 판매처

페루 199,900 400~500 온라인

인도 455,000 400~500 대형유통매장

이집트 350,000~400,000 900 온라인, 대형유통매장

중국 25,000~30,000 1,000 시장, 길거리 가게

출처 : Cafe F, Soha, Vietnam net, Bao moi

고품질 석류 
선호하는 소비자들

하노이지사
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지구촌 리포트 9월 下

원산지별 석류의 특징

･ 외피 :  작은 크기에, 껍질이 거칠고  

햇빛에 그을린 상태이며,  

숙성 전 파란색이던 껍질은  

익을수록 붉은색으로 변함

･ 과육 :  씨가 많고 색이 연하며, 다량의 

수분 함유

･ 크기 :  무게 1~1.58kg/개

베트남

･ 외피 :  선명한 붉은 색의 껍질과  

씨앗이 특징

･ 과육 :  수분함량이 높고 약간의  

단맛과 신맛을 지님 

･ 크기 :  무게 0.5~0.9kg/개로   

매우 큰 편

이집트

･ 외피 :  동그란 모양을 가진 연분홍색의 

부드러운 겉껍질

･ 과육 :  붉고 고른 씨앗 

･ 크기 : 무게 1kg/개로 매우 큰 편

중국

출처 : Cafe F, ‘Lựu "khổng lồ" hơn 400.000 đồng/kg vẫn bán chạy’, 2018.8.17.
 Soha, ‘Quả lựu khổng lồ giá 350.000 đồng/kg tại Hà Nội’, 2016.11.7.
 Vietnam Net, ‘Loại quả 100% hàng Tàu: Chị em thích thú nhấm nháp’, 2016.8.19.
 Hat giong nang vang, ‘Luu Viet Nam trong o dau? Cach trong cay luu trong chau’, 2018.4.10.
 Bao moi, ‘Loạn giá lựu nhập khẩu: Lo ngại hàng 'đội lốt'’, 2017.9.13.
 Vietnam net, ‘Quả lựu khổng lồ khiến chị em xôn xao, lên cơn thèm’, 2016.11.7.
 www.traderscity.com

유통되는 이집트산 석류

고가에도 수요는 줄지 않아

･  수입석류의 평균가격은 kg당 200,000~450,000동 

(약 9,620~21,600원)으로 꽤 높은 가격에 판매되고 있

는데, 수입물량이 아직은 적고 운송비가 비싼 항공을 이

용해 들여오기 때문인 것으로 보인다. 고가의 과일임에

도 불구하고 석류의 수요는 줄어들지 않고 있다. 베트남 

소비자들은 주로 전날 예약을 통해 석류를 구입하며 한

번 구입할 때마다 평균 1~2kg를 구매한다.

상품 고급화 전략으로 진출하기에 적기

･  베트남에서 판매되는 석류는 대부분 해외에서 공수되

고 있으며 수입국도 아직은 많지 않은 상황이므로, 우리 

상품의 진출을 적극적으로 고려해 볼 만하다. 상품 고급

화 전략을 세워 원산지표기가 명확한 유통체인을 통해 

상품공급을 시도한다면 베트남소비자의 신뢰를 얻을 수 

있는 기회가 될 것으로 보인다.


